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Stefan G. Reuf3,
Landrat Werra-Mei3ner-Kreis

Warum alles neu erfinden, wenn es doch so viele gute Bei-
spiele selbst aus der eigenen Vergangenheit heraus gibt?
So lisst sich auf den Punke bringen, was im Werra-Meif3-
ner-Kreis in den letzten Jahren im Rahmen des Modell-
vorhabens ,Region schafft Zukunft umgesetzt wurde.

Die Sicherstellung von Nahversorgungsangeboten ist
dabei besonders ins Auge gefallen und war zugleich Auf-
trag, dieses Thema ganz praktisch anzugehen. So konn-
ten neue und zugleich alt bekannte Angebote geschaffen
werden. Engagierte Biirgerinnen und Biirger, tiichtige
Menschen eines Vereins und Partner aus dem Einzel-
handel haben méglich gemacht, woran viele nicht
glauben wollen: Nahversorgung ist auch im lindlichen
Raum in kleineren Orten mit wirtschaftlich darstellba-
ren Strukturen zu realisieren.
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Die Renaissance der Tante-Emma-Liden ist damit
erfolgt und zugleich beispielgebend fiir weitere Orte.
Der Beweis ist angetreten, dass es nicht teurer sein
muss, nicht qualitativ schlechter ist und schon gar
nicht biirgerunfreundlich. Nahversorgungsangebo-
te im lindlichen Raum stirken nicht nur die Infra-
struktur vor Ort, sondern schaffen eine neue Identitit
der Biirgerinnen und Biirger mit ihrem Ort, schaffen
Moglichkeiten der Kommunikation und Begegnung
und tragen zum Erhalt des regionalen Wirtschafts-
kreislaufes bei.

Mit dem vorliegenden Bericht wird aufgezeigt, wie es
geht und was geht und das zugleich aufgezeigt wird,
dass das Rad nicht immer neu erfunden werden muss,
sondern der Fundus an schon Dagewesenen Infrastruk-
turen viele Beispiele fiir neues Leben bietet.

Ich wiinsche uns an ganz vielen weiteren Stellen die
Erkenntnis, dass wir besonders im Nahversorgungsbe-
reich viel Potential vor Ort zu bieten haben und es sich
deshalb lohnt Mut und Engagement aufzubringen, um
Projekte dieser Art umzusetzen.

Thr
Stefan G. Reuf$
Landrat, Werra-Meif$ner-Kreis



Jan Mucke, Parlamentarischer
Staatssekretar im BMVBS

Die Schaffung erfolgreicher Einrichtungen der Nahver-
sorgung und Begegnung bleibt fiir lindliche Regionen
eine grofle Herausforderung. Von besonderer Bedeu-
tung ist dabei, die Bewohner lindlicher Regionen da-
fur zu gewinnen, sich an dieser Aufgabe zu beteiligen.
Nahsorgung positiv erlebbar machen, Gestaltungsmég-
lichkeiten aufzeigen: die Modellregion Werra-Meif3ner-
Kreis hat im Rahmen einzelner Projekte des Modell-
vorhabens , Demografischer Wandel — Region schafft
Zukunft® gezeigt, was machbar ist.

Der vorliegende Bericht soll dies dokumentieren und
zugleich eine Hilfestellung sein, diesen Zielen niher zu
kommen. Er liefert gebiindelt sowohl eine Fiille von
Hintergrundinformationen als auch Denkanst6fle zur
Weiterarbeit.
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Der Leitfaden wird iiber das Modellvorhaben
~Region schafft Zukunft“ hinaus ein wichtiger Beglei-
ter der grundsitzlichen Arbeiten zu diesem Themen-
bereich sein. Doch auch Kommunalpolitikerinnen und
-politikern sowie allen am Thema ,Nahversorgung“ In-
teressierten soll er als Informationsgrundlage hilfreich
sein.

Nahversorgung sichert die Lebensqualitit in landlichen
Riumen — im Rahmen des Modellvorhabens hat sich
gezeigt, welche Maffnahmen auch mit Blick auf den de-
mografischen Wandel Nahversorgung und Begegnung
in lindlichen Riumen positiv verindern kénnen.

Jan Miicke
Parlamentarischer Staatssekretir im Bundes-
ministerium fiir Verkehr, Bau und Stadtentwicklung
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Der Riickgang von Nahversor-
gungseinrichtungen in lindlichen
Riumen ist schon seit mehreren
Jahrzehnten Thema. Genauso alt
sind die Versuche, Nachfolger/
bestehende, kleinere
Lebensmittelgeschifte zu finden
oder Nahversorgungs- und Begeg-
nungseinrichtungen in lindlichen
Riumen wieder zu eréffnen. Das
Lalte® Modell von , Tante-Emma“,
der inhabergefithrte Laden direke
um die Ecke, hat weitgehend aus-
gedient. Aber es gibt neue Ansitze,
neue Akteurskonstellationen, neue
Betriebsmodelle, Bewegung bei
grofleren Einzelhandelsketten etc.
die insgesamt dazu fiithrten, dass
im Zeitraum ab Juli 2010 drei neue

innen fiir
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Einfihrung zum Thema
Nahversorgung und Begegnung

Nahversorgungs— und Begegnungs-
einrichtungen im Werra-Meif$ner-
Kreis eroffnet haben.

Was ist neu? Warum klappt auf ein-
mal die Eréffnung von drei neuen
Nahversorgungs- und Begegnungs-
stitten, was vorher lange vergeblich
versucht wurde? Ist gar eine Trend-
wende beim Thema Nahversorgung
festzustellen?

In den nachfolgenden Ausfiihrun-
gen wird diesen Fragen anhand der
Ergebnisse des Modellvorhabens
»Region schafft Zukunft“ zum The-
ma Nahversorgung und Begegnung
im Werra-Meifiner-Kreis nachge-
gangen:



Das Wichtigste zuerst:
Merkposten statt Handlungs-
empfehlungen

Zuerst werden die wichtigsten Er-
folgstaktoren benannt, die dazu
fithrten, dass drei neue Nahversor-
gungs- und Begegnungseinrichtun-
gen entstanden sind.

Datterode und Gertenbach:
Gemeinsamkeiten und Unter-
schiede

Anhand von zwei Steckbriefen wird
die Bandbreite der neuen Nahver-
sorgungs- und Begegnungseinrich-
tungen vorgestellt.

© Johann Kaether, HS Neubrandenburg

Nahversorgung aktuell: Wie
lang sind die Wege wirklich?
Im vierten Abschnitt wird auf die
aktuelle Versorgungssituation im
Werra-Meif§ner-Kreis eingegangen.

Interviews zum Thema

Planung - Umsetzung - Betrieb
Anhand von Interviews werden die
drei wesentlichen Phasen bis zum
Betrieb verdeutlicht.
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Nahversorgung im Kontext des Modellvorhabens
,Demografischer Wandel — Region schafft Zukunft”

Der Werra-Meif$ner-Kreis hatte
sich im Januar 2009 erfolgreich
im Modellvorhaben des Bundes-
fiir Verkehr, Bau
und Stadtentwicklung und des
Bundesinstituts fiir Bau-, Stadt-
und Raumforschung ,Demogra-
fischer Wandel — Region schafft
Zukunft“ beworben.
eineinhalbjahrigen Prozess wurden
zur Gestaltung des demografischen
Wandels ~ Anpassungsstrategien
und Handlungsempfehlungen in
Themenfeldern wie Kindertagesbe-
treuung, Gesundheitsversorgung,
Hausirztemangel, ambulante und
stationire Pﬂege, Nahversorgungs-
einrichtungen, Begegnungsstitten,
Schule, Stirkung der Ortskerne,
neue Nutzung der Leerstinde und

ministeriums

In einem

Mobilitit im Rahmen eines Mas-
terplans bzw. einer Regionalstrate-
gie Daseinsvorsorge erarbeitet. Es
griilndeten sich drei Arbeitsgrup-
pen mit 70 Akteur/innen aus Ver-
waltung, Wirtschafts- und Sozial-
partner/innen sowie interessierte
Biirgerinnen und Biirger, die fiir
alle Themen Handlungsempfeh-
lungen erarbeiteten. Dariiber hi-
naus gab es drei grofle 6ffentliche
Veranstaltungen mit jeweils 200
bis 400 Teilnehmer/innen, in de-
nen die Zwischenergebnisse vorge-
stellt und breit diskutiert wurden.
Die Ergebnisse des Masterplans
Daseinsvorsorge wurden an die
jeweilig Zustindigen {ibergeben
und befinden sich jetzt in der Um-
setzung. Dariiber hinaus wird der

Vertreter/innen der 25 umgesetzten Projekte im Modellvorhaben
,Demografischer Wandel - Region schafft Zukunft”,
Abschlussveranstaltung am 3.3.2011

e
© Werra-Meif3ner-Kreis



Masterplan mit neuen Themen
wie Sicherung des Brandschutz
und Rettungswesen sowie ,jeder
Ort braucht einen Treffpunkt - be-
darfsorientierte Nutzung offentli-
che zuginglicher Riume (DGH,
Gemeinde- und Vereinsriume) in
kleinen Orten® fortgesetzt.

Parallel zur Erarbeitung des Mas-
terplans setzten die Akteur/innen
insgesamt 25 Projekte in der Re-
gion um. So fanden beispielsweise
durch den Wettbewerb ,Nah da-
bei® sechs Projekte Unterstiitzung,
die mit ganz viel ehrenamtlichem
Engagement MafSnahmen im Be-
reich Nahversorgung oder Begeg-
nungsriume fiir alle Generationen
in ihren Orten erfolgreich ergrif-
fen. Ausgezeichnet wurde etwa
der Verein ,Freunde des Capitols®
in Witzenhausen, der das Pro-
grammkino zu einer multifunkti-
onalen Kultur- und Kommunika-
tionsstitte fiir alle Generationen
ausbaute sowie die Witzenhiuser
Familienhduser, die Kindertages-
einrichtungen zu Familienzentren
mit  generationsiibergreifendem
Lernen entwickelten. Durch die
Projekte entstand in den Orten
Lebendigkeit und

wieder viel

Lebensqualitit.

Den Demografieprozess im Werra-
Meifiner-Kreis wird vom Landrat
sowie der Kreisverwaltung und dem
Verein fiir  Regionalentwicklung
Werra-MeifSner e. V. gemeinsam
getragen und vorangetrieben. Der
Verein fiir Regionalentwicklung ist
dabei die Schnittstelle fiir die Ein-
bindung der regionalen Akteur/in-
nen in den Prozess. Diese Doppel-
verantwortung ist ein wesentlicher
Erfolgsfaktor fiir das Modellvorha-
ben. Die Entwicklung und Umset-
zung des Demografieprozesses kann
nur gelingen, wenn er auch von al-
len politischen Parteien, Vertreter/
innen von Vereinen, Verbinden,
regionalen Schliisselakteuren sowie
den Biirgerinnen und Biirgern mit-
getragen wird. Diesen Weg wollen
wir weitergehen und gemeinsam
mit den Menschen der Region
unseren Lebensraum aktiv und le-
bendig gestalten. Deshalb wird der
Prozess, Antworten auf den demo-
grafischen Wandel zu finden, in der
Region unter dem Motto ,Region
hat Zukunft® fortgesetzt.

Ansprechpartnerin:

Sabine Wilke, Verein fiir Regional-
entwicklung Werra-MeifSner e. V.,
Telefon 05651/ 70511,

sabine.wilke@vfr-werra-meissner.de
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Nahversorgung und Begegnung ein Thema

fur landliche Raume?

Eins vorweg, es gibt in vielen
lindlichen Riumen mobile Nah-
versorger, die teilweise mehrmals
wochentlich in kleinere Orte oder
Dérfer kommen — im Werra-Meif3-
ner-Kreis ist dies ,Lemkes rollender
Supermarkt. Zusitzlich gibt es
weitere mobile Angebote (Bicker,
Metzger etc.) und vereinzelt Bring-
dienste von Einzelhandelsgeschif-
ten. Und die Verftigbarkeit eines
eigenen PKWs, die Unterstiitzung
von Nachbar/innen oder Familien,
um den nichsten Supermarkt zu
erreichen, ist sehr hoch. Die Men-
schen in lindlichen Riumen haben
folglich Zugang zu Lebensmitteln,
niemand hungert, weil der nichste
Laden zu weit weg ist.

,Ladchen fir alles”, Abterode

© Aufwind - Verein fiir seelische Gesundheit e. V.
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Aber welche Mafsstibe werden an
die Versorgung mit Lebensmitteln
als Teil der Daseinsvorsorge gestellt?

Die Daseinsvorsorge in lindlichen
Riumen muss sich am Raumord-
nungsziel gleichwertige
Lebensverhiltnisse zu schaffen: ,Im
Gesamtraum der Bundesrepublik
Deutschland und in seinen Teilriu-
men sind ausgeglichene soziale, inf-
rastrukturelle, wirtschaftliche, 6ko-
logische und kulturelle Verhiltnisse
anzustreben® (§2 Raumordnungs-
gesetz). Das Ziel ist weitgehend
unstrittig, Diskussionen und un-
terschiedliche Einschitzungen gibt
es bei der Interpretation, also dem,
was ausgeglichen bedeutet und wel-
che Verteilung von Angeboten/ In-
frastrukturen sich daraus ableitet.
Es gibt keine allgemein anerkannte
Definition der zumutbaren Ent-
fernung. Im Werra-MeifSner-Kreis
wurde als zumutbare Entfernung
zur nichsten Nahversorgungsein-
richtung ein fuf$ldufiger Weg von
maximal 15 Minuten oder eine
Entfernung von 1 km festgelegt.
Damit orientiert sich diese Festle-
gung am Regionalplan Nordhessen.

messen,



Er6ffnung,Ladchen fir alles”, Gertenbach

Nahversorgung und Begegnung
als Teil der Lebensqualitit in
lindlichen Riumen setzt sich aus
beiden Teilen zusammen — dem
Versorgungs- und dem Kommuni-
kationsaspekt: Es geht auf der einen
Seite um die wohnortnahe Zuging-
lichkeit zu Giitern des tiglichen Be-
darfs und weiteren Dienstleistun-
gen, dies nicht nur eingeschrinkt
an einzelnen Zeitpunkten in der
Woche sondern dauerhaft und ver-
lasslich. In diesem Sinne sind die
neuen Nahversorgungseinrichtun-
gen im Werra-Meif$ner-Kreis als
Angebotserweiterung zu verstehen.
Und auf der anderen Seite geht es
um Lebensqualitit, um Anlidsse und
Gelegenheiten sich zu begegnen

© Werra-Mei3ner-Kreis

»+Wir haben als chaotischer
Haufen mit 7 Personen in der
ortlichen Gaststéitte angefan-
gen. Und heute sind wir mit
iiber 70 Personen der aktivste
Verein in Gertenbach.”

Christian Neckel, Verein Dorfladen
Gertenbach

und sich auszutauschen. Sie fiillen
die Liicke in lindlichen Riumen
zwischen organisierter Begegnung
(wie z. B. in Vereinen) und Verein-
samung, da sie zufillige Begegnun-
gen ermdglichen. Damit werden sie
zu Orten der Kommunikation und
konnen zur Steigerung der Identifi-
kation vor Ort fithren.

Nahversorgung und Begegnung 11



Das Wichtigste zuerst: Merkposten
statt Handlungsempfehlungen

Nahversorgung und Begegnung

Die drei neuen Einrichtungen im
Werra-MeifSner-Kreis kombinieren
jeweils verschiedene Angebote der
Versorgung mit Begegnungsmog-
lichkeiten. Somit erfiillen Sie die
positiven Eigenschaften von ,, Tan-
te-Emma“, Orte fiir den Austausch
von Neuigkeiten zu sein und die
Waren des tiglichen Bedarfs an-
zubieten. Sie bieten im Gegensatz
zu Vereinsangeboten oder themati-
schen Angeboten in Dorfgemein-
schaftshiusern Anlass zur zufilli-
gen Begegnung und erginzen die
Kommunikationsméglichkeiten in
lindlichen Ridumen.

Gemeinschaftliches Angrillen,
,marktwert” Datterode

»Jede Nahversorgungseinrich-
tung ist ein Unikat!”

Heiner Dippel, Einzelhandelsver-
band Nordhessen

Leitlinie

Es gibt keine allgemeingiiltigen Aussagen liber Standorte, Betriebsmodelle,
das Umfeld, EinwohnergréBen, Einrichtungsgréf3en, Angebotsstandards oder
Produktpalette etc., da jedes Nahversorgungsgeschift sein eigenes Modell hat.
Gleichwohl lassen sich aus der Bandbreite moglicher Varianten einige Aussa-
gen und verallgemeinerbare Hinweise ableiten, die zwar nicht 1 : 1 umgesetzt
werden kénnen, jedoch als Anregung fiir die Planung und Umsetzung von
neuen Nahversorgungseinrichtungen dienen kénnen

12 Tante Emmas Enkel
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Kombination verschiedener

Angebote ist notwendig!

In den neuen Einrichtungen im
Werra-MeifSner-Kreis wurde jeweils
eine unterschiedliche Kombinati-
on aus Lebensmittelangeboten mit
weiteren Dienstleistungen realisiert.
Die zusitzlichen Angebote sind ein
wesentlicher Grund dafiir, dass die
jeweiligen Einrichtungen angenom-
men werden.

Im kleinsten Laden in Gertenbach
(s. Kapitel 3) umfassen die weiteren
Dienstleistungen ein Café, frische
Backwaren, die Moglichkeit Geld an
der Kasse abzuheben und einen Apo-
theken-Briefkasten, an dem Rezepte
oder weitere Arzneimittelbestellun-
gen abgegeben werden konnen, ver-
bunden mit einer Warenlieferung
nach Hause. In Abterode ist dariiber
hinaus eine Postfiliale integriert.

In Datterode sind zusitzlich ein
Metzger, ein Blumenladen, ein Ge-
trinkemarkt, zwei Geldautomaten,
eine Physiotherapiepraxis und dem-
nichst voraussichtlich eine Hausarzt-
Zweigstelle integriert. AufSerdem ein
Multifunktions-Veranstaltungsraum,
in dem Tagungen durchgefiihrt wer-
den, Veranstaltungen fiir unterschied-
liche Zielgruppen angeboten werden
(z. B. Jugendkino) und der fiir private
Zwecke gemietet werden kann.

+Wir haben Befragungen
durchgefiihrt, welche Wiinsche
an den Laden bestehen und
dann versucht, diese umzuset-
zen. Wir konnten z. B. den hau-
fig gewiinschten Blumenladen
integrieren.”

Matthdus Mihm, Verein Aufwind

Verkaufsflichen und Blumenladen im ,marktwert” Datterode

© Johann Kaether, HS Neubrandenburg

© Aufwind - Verein fiir seelische Gesundheit e. V.
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Vom Verlegenheitseinkauf” kann kein

Laden existieren!

Grundsitzlich gilt, dass ein Dorf-
laden nur dann wirtschaftlich exis-
tieren kann, wenn die nahriumli-
che Bevélkerung den Laden auch
annimmt und nicht nur die Butter
vor Ort kauft. Nach Berechnungen
des Einzelhandelsverbands sind in
der Regel 2.000 Einwohner/innen
im Einzugsbereich notwendig, dies
kénnen auch Pendler/innen oder
Einwohner/innen benachbarter
Orte sein, die iiber neue Mobili-
titsangebote angebunden werden.

Kassenandrang im,marktwert” Datterode

Und das Entscheidende ist, dass
die Bevolkerung auch einen guten
Teil ihrer Lebensmittel vor Ort
einkauft, sonst ist kein wirtschaftli-
cher Betrieb eines Einzelhandelsge-
schifts méglich.

,Jedes Dorf verdient sich die
Nahversorgung, die es sich
verdient.”

Heiner Dippel, Einzelhandelsver-
band Nordhessen

© Werra-Meif3ner-Kreis

14 Tante Emmas Enkel



Ohne Frequenzbringer geht es nicht!

Ein wesentlicher Grund fiir die er-
folgreiche Etablierung von drei neu-
en Einrichtungen ist die Kombina-
tion mit ,Frequenzbringern®, also
der Verkauf frischer Waren (Bicker,
Metzger,...), der dazu fithre, dass
Personen nahezu tiglich in die Ein-

richtungen kommen. Der wéchent-
liche Einkauf verteilt sich i. d. R.
auf 1 bis 2 Einkiufe. Erst der Ver-
kauf frischer Waren fithrt dazu, dass
Geschifte hiufiger aufgesucht wer-
den und somit mehr zu kommuni-
kativen Zentren werden.

Preise mussen konkurrenzfahig sein!

Obwohl viele Personen einen Nah-
versorger ,ums Eck® wollen, sind
wenige bereit, Mehrkosten fiir die
Lebensmittel zu zahlen. Das Preis-
bewusstsein ist sehr hoch. Im Werra-
Meifiner-Kreis ist es gelungen, mit
groflen Einzelhandelsunternechmen
Vertrige abzuschlielen, die keine
Mehrkosten fiir kleinere Einrich-
tungen zur Folge haben — denn die
Waren werden zu gleichen Preisen

Verkaufsflachen und Ladentheke im ,Ladchen fiir alles” Gertenbach

f"tf,'-.'ﬁh-..—u-— :
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© Werra-Meif3ner-Kreis

wie in den grofSen Geschiften auch
in den kleine Dorfliden angeboten.

+Unser Ziel war einen Lebens-
mittelladen wieder zu eroffnen,
nicht ein Genossenschaftsmo-
dell umzusetzen, bei dem die
Waren ca. 10% mehr kosten.”

Christian Neckel, Verein Dorfladen
Gertenbach

© Werra-Meif3ner-Kreis
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Neue wirtschaftliche Betriebs- und

Geschaftsmodelle!

Aufwind — ein Verein fiir Men-
schen mit geistigen und seelischen
Einschrinkungen — hat eine eigene
Beschiftigungsgesellschaft gegriin-
det und bietet geférderte und re-
gulire Beschiftigungsverhiltnisse
an. Somit existiert ein anderes
Betriebsmodell und die bisherige
Wirtschaftlichkeitsgrenze konnte
unterschritten werden, ohne dass
z. B. die Offnungszeiten reduziert
wiren. Eine Machbarkeitsstudie
fir den Nahkauf in Datterode
hatte ergeben, dass dieser unter
reguliren Bedingungen nicht wirt-
schaftlich zu betreiben ist. Folglich
konnten die neuen Einrichtungen
nur durch die Einfithrung eines
neuen Betriebsmodells oder der
externen Unterstiitzung der loka-
len Wirtschaft sowie der Kommu-
ne starten.

Dariiber hinaus konnte mit der
Handelskette tegut ein neues Ge-
schiftsmodell entwickelt werden:
tegut stellt die Inneneinrichtung
sowie die Erstbestiickung der
Dorfliden in Gertenbach und
Abterode, die Waren werden als
Zwischenhindler verkauft, ohne

16 Tante Emmas Enkel

dass die Dorfliden Eigentiimer der
Waren sind. Einerseits kénnen so
die gleichen Preise angeboten wer-
den, wie in grofleren Einkaufsli-
den und andererseits ist das Risiko
fur die Dorfliden vergleichsweise
gering, da keine hohen Schulden
fur die Warenerstausstattung oder
Inneneinrichtung gemacht werden
miissen.

In anderen Regionen gibt es trag-
fihige Betriebs- und Geschifts-
modelle, die Nahversorgung mit
weiteren Dienstleistungen kombi-
nieren und ohne Beschiftigungs-
modelle mit Menschen mit Han-
dycap betrieben werden (vgl. www.

markttreff-sh.de).

»Ich halte die Kombination
Nahversorgung und Inte-
gration von Menschen mit
Handycap in den allgemeinen
Arbeitsmarkt fiir tragfahig und
~rund’, aber die wirtschaftliche
Nachhaltigkeit darf sich nicht
auf eine Anfangsforderung
verlassen.”

Matthédus Mihm, Verein Aufwind



Engagement vor Ort und ein langer

Atem sind notwendig!

Alle drei neuen Einrichtungen
haben eins gemeinsam: Es gibt je-
weils sehr aktive lokale Personen,
die sich fiir die Wiedereréffnung
des Dorfladens stark gemacht ha-
ben. Dies kann der Biirgermeister
sein, wie in Datterode, der iiber
mehrere Jahre immer wieder ver-
sucht hat, neue Anbieter/innen
fur den Dorfladen zu gewinnen
und nie aufgegeben hat. Oder eine
Biirgerinitiative wie in Gerten-
bach, die eine Haushaltsbefragung
durchfihrte, jetzt zum Verein ge-
worden ist und dem aktuell fast
10 % der Bevolkerung angehéren.
Auflerdem haben diese engagier-
ten Personen es geschafft, weitere
Personen, Vereine, Initiativen, etc.
vor Ort anzustecken und zum Mit-
machen zu bewegen, so dass jetzt
eine neue Versorgungs- und Begeg-
nungseinrichtung existiert.

Dariiber hinaus versorgen sich die
Vereine, Initiativen, etc. fiir Fei-
ern, Feste und weitere Aktivititen
jetzt vor Ort und nicht mehr beim
grof$flichigen Supermarkt.

|
2
il
§ g
§ g
B g
g Neue Liden E
i =
E braucht ;
£ das Land B
H =
= a
E ]
o 3
i

Faltblatt des Vereins fir Regionalentwicklung
Werra-Mei8ner e. V. und des Amtes fiir Regional-
entwicklung, Landschaftspflege und Landwirt-
schaft des Werra-Meif3ner-Kreises:

Neue Laden braucht das Land, 1996

»Seit 15 Jahren versuchen der
Verein fiir Regionalentwicklung
und viele andere im Kreis neue
Nahversorgungseinrichtungen
zu etablieren. Jetzt ist es schon
in drei Fallen gegliickt. Dies
liegt vor allem am sehr hohen
lokalen Engagement derjeni-
gen, die dies umgesetzt haben.”

Anne-Marie Truniger, Verein fiir Regi-
onalentwicklung Werra-Mei3ner e. V.
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Anschubfinanzierung und Férdermittel,

keine Regelférderung!

Das Beispiel Gertenbach zeigt, wie
eine kleine und unorganisierte Biir-
gerinitiative iiber eine Anschubfi-
nanzierung durch ExWoSt-Bun-
desmittel zu einer professionellen
Organisation wird. Im besten Sin-
ne einer Risikokapital-Forderung
konnte hier eine vage Idee unter-
stiitzt werden, die Akteur/innen
haben die Mboglichkeit erhalten,
eine Haushaltsbefragung in Auftrag
zu geben und sich tiber verschiede-
ne Betriebsmodelle etc. zu infor-
mieren. Im Ergebnis ist ein Verein
entstanden, der wesentlich fiir die
hohe Akzeptanz der neuen FEin-
richtung verantwortlich ist. Auch
konnten Bundesmittel (ExWoSt)
fiur den Umbau des Einzelhandels-

geschifts verwendet werden.

Auch in Datterode wurde zuerst
eine Machbarkeitsstudie durchge-
fithrt, die von der Gemeinde und
der Wirtschaft finanziert wurde
und zu dem Ergebnis kam, dass
ein wirtschaftlicher Betrieb unter
,normalen Bedingungen® nicht
machbar ist. Die investiven Kos-
ten fiir den Standort in Dattero-
de — der Umbau des ehemaligen
Autohauses — wurden vom Ver-
ein Aufwind und mit ExWoSt-
Fordermitteln des Bundes finan-
ziert. Die Ausstattung des Le-
bensmittelmarktes wurde iiber das
LEADER-Programm  gef6rdert.
Auflerdem wurde mit ExWoSt-
Bundesmitteln die Tagung ,Nah-
versorgung und Begegnung® in
Datterode finanziert.

Mobilitatskonzept

Der ,Verein fir seelische Gesundheit e. V" arbeitet gemeinsam mit den Ge-
meinden Ringgau und Weillenborn, der Diakoniestation, der Nachbarschafts-
hilfe, den Kirchengemeinden und dem Nahverkehr Werra-Mei3ner an einem
Mobilitatskonzept, mit dem gewahrleistet werden soll, dass u. a. der,markt-
wert” flr die Blirgerinnen und Birger aller Ringgauer Ortsteile, die nicht mobil
sind, erreichbar ist. Weitere Anlaufstationen der Busse sollen Arzte, Apotheke,
offentliche Einrichtungen usw. sein. Der ,Bilirgerbus” soll ab Sommer zum

Einsatz kommen.
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Im Ergebnis konnten durch die
Finanzmittel
zu einem fritheren Zeitpunkt re-
alisiert werden oder es wurden
umfangreichere Umbauten vorge-
nommen. Die Fordermittel sind im
Sinne einer Anschubférderungen
fir die Realisierung sowie im Vor-
feld fir Standortuntersuchungen,
Befragungen und die Konzeptent-
wicklung verwendet worden. In
der Startphase werden durch LEA-
DER-Mittel zusitzliche Personal-
kosten als Anschub finanziert. Der
Betrieb in Abterode und kiinftig in
Datterode und Gertenbach wird
ohne Fordermittel finanziert.

einzelne Bausteine

Feierliche Er6ffnung:
,Ladchen fur alles”,
Gertenbach

#Wir als Kreis fordern bewusst
neue Ideen und Biindnisse,
um Innovationen in landlichen
Raumen zu ermoglichen. Wir
versuchen seit vielen Jahre
Impulse zu geben, die jetzt -
gerade durch die neuen Biind-
nisse aus Bevolkerung, Handel
und sozialen Einrichtungen
greifen”

Landrat Stefan G. Reuf3, Werra-
MeilSner-Kreis

© Aufwind - Verein fiir seelische Gesundheit e. V.
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Datterode und Gertenbach:
Gemeinsamkeiten und Unterschiede

Im Jahr 2010 sind im Ortsteil Dat-
terode (Gemeinde Ringgau) und
im Ortsteil Gertenbach (Stadt Wit-
zenhausen) jeweils neue Nahversor-
gungs- und Begegnungseinrichtun-
gen erdffnet worden. Eine weitere
Nahversorgungseinrichtung wurde
im Jahr 2011 in Abterode, einem
Ortsteil der Gemeinde Meifdner,
erdffnet. In den folgenden Ausfiih-
rungen liegt der Schwerpunkt auf
den beiden im Jahr 2010 eréffneten
Beispielen, die im Rahmen des Mo-
dellvorhabens der Raumordnung
~Region schafft Zukunft* ihren
Betrieb aufnahmen. Vereinzelt wird
auf das ,Lidchen fiir alles“ in Ab-
terode eingegangen.

Die folgende tabellarische Uber-
sicht zeigt, dass zwei sehr unter-
schiedliche Konzepte von ,Tante-
Emma“ Der
,marktwert® in Datterode ist be-
ziiglich der Lebensmittelangebote
mit einem klassischen Supermarkt
vergleichbar, dies vor allem bezo-

gen auf die Anzahl der angebotenen
Produkte sowie die Verkaufsfli-

realisiert wurden.

chengrofle. Die Kombination mit
Dienstleistungen (Café, Banken,
Blumenladen,...), Multifunkti-
onsraum sowie gesundheitlichen
Angeboten machen ihn zu einem
multifunktionalen, integrierten
dorflichen  Versorgungszentrum.
Das , Lidchen fiir alles” mit nur et-
was iiber 90 m? Verkaufsfliche und
eingeschrinkter ~Sortimentsvielfalt
ist beziiglich des Betriebsmodells,
der Kombination mit Backwaren
und Café eine Weiterentwicklung
des klassischen ,Tante-Emma“-La-
dens und konnte als , Tante-Emma
reloaded” bezeichnet werden. Glei-
ches gilt fiir das im Jahr 2011 eroff-
nete , Lidchen fiir alles“ in Abtero-
de, dort werden auf knapp 200 m?
ca. 2.000 Produkte angeboten.



Der Ort:
Lage, GroRe,
Ausstattung
usw.

Ziele

~,marktwert” — Datterode

Ortsteil der Gemeinde Ringgau
966 Einwohner/innen (2009)
Nachste Nahversorgungs-
einrichtung: 8 km (Reichen-
sachsen); 10 km (Sontra)
Dorflicher Charakter mit
weiteren Einrichtungen (u. a.
Gaststatte, Backer, Metzger,
Frisor)

B 7 durchlauft den Ort (Durch-
gangsverkehr!)

Der marktwert liegt am 6stli-
chen Rand des Ortes, direkt an
derB7

Erh6hung der Versorgungs-
qualitat

Schaffung neuer Lebens-
qualitat im Dorf

Erprobung eines integrierten
dorflichen Versorgungszent-
rums mit vielfaltigem Ange-
bots- und Servicezentrum
Schaffung von Arbeitsplatzen
fir Menschen mit Behin-
derungen

Steigerung der regionalen
Wertschépfung

,Ladchen fir alles” - Gertenbach

- Stadtteil von Witzenhausen

+ 947 Einwohner/innen (2009)

+ Nachste Nahversorgungsein-
richtung: 6,5 km (Stadt Witzen-
hausen)

« Dorflicher Charakter mit weite-
ren Einrichtungen (u. a. Gast-
statte, Metzger, Grundschule,
Kindergarten)

« Das Ladchen fir alles liegt
mitten im Ort

« Erhéhung der Versorgungs-
qualitat

+ Schaffung neuer Lebens-
qualitat im Dorf

+ Starkung des Gemeinsinns
und des biirgerschaftlichen
Engagements



Vorgeschichte:
von der Idee
zum Projekt

Planung

,marktwert” - Datterode

+ 2007: SchlieBung des Lebens-
mittelgeschéftes

» Suche méglicher Nachfolger/
innen durch Biirgermeister

+ 2008: Diskussionen Uber ein
Projekt,,Dorfladen” vor Ort,
Griindung einer AG mit ca. 20
Personen (unterstltzt u.a.
durch Biirgermeister, Kreisver-
waltung)

- 2008: Kontaktaufnahme mit
dem Verein Aufwind e. V.

Gesamtdauer: 2 Jahre

« 2008: Machbarkeitsstudie und
Standortuntersuchung (Kern
oder Rand)

+ 2009: Exkursion nach Schles-
wig-Holstein zu verschiedenen
Markttreffs

» 2009: Raumkonzept steht

+ 2009: Kostenschdtzung liegt
vor

- Diverse Treffen mit Biirgermeis-
ter, AG, Ortsbeirat, Vertreter
des Einzelhandelsverbands
Nordhessen.

« Herbst 2009: Kauf des ehem.
Autohauses (Immobilie am
Ortsrand)

» 2010 Griindung der stellenwert
GmbH als Beschaftigungstrager
und Betreiber des Dorfladens.

,Ladchen fur alles” — Gertenbach

« 2001 Betreiberwechsel, an-
schlieBend Nachfragertickgang
und erneuert Betreiberwechsel

« 2007: SchlieBung des Lebens-
mittelgeschaftes

+ 2008: Griindung einer Birger-
initiative, Betreibersuche

+ 02.10.2009: Vereinsgriindung
Dorfladen fiir Gertenbach e. V.

Gesamtdauer: 1,5 Jahre

+ Herbst 2009: Beauftragung
eines Beratungsbuiros zur Kon-
zepterstellung

2009 Exkursion zu anderen
Dorfladen

« 2009: Befragung aller Haushal-
te in Gertenbach und tlw. der
Umgebung

« Jan. 2010: Kontaktaufnahme
mit Aufwind e. V.

+ Feb.2010: Diskussionsveran-
staltung, u. a. Auswertung
der Befragung, Vorstellung
potentieller Betreiber/innen,
Grundriss, Kostenschatzungen
Umbau und Ausstattung

+ 31.03.2010: Entscheidung fiir
gemeinsames Projekt des Ver-
eins Aufwind mit tegut

+ 14.04.2010: Prasentation in der
ortlichen Presse



Umsetzung

Gebaude

Parkplatze

Grolle,
Raumangebot

,marktwert” - Datterode

Gesamtdauer: % Jahr

Herbst 2009: Immobilienerwerb
Frihjahr 2010: Bauantrag und
Angrillen

Juni 2010: Richtfest mit viel
Beteiligung

Juli 2010 : Fertigstellung

1. Bauabschnitt (Erdgeschoss)
Okt. 2010: Fertigstellung

2. Bauabschnitt (Untergeschoss)

~,marktwert” — Datterode

Frihere Nutzung als Autohaus
Eigentlimer: Projekttrager
(Aufwind e. V.)

Am Rand von Datterode, an der
B 7 gelegen

Zugang zum Erdgeschoss und
zum Untergeschoss jeweils
ebenerdig und barrierefrei

GroRzligiges Parkplatzangebot

ErdgeschoB: 540 m” Verkaufs-
flache des Lebensmittelge-
schéfts und weitere Flachen fiir
Blumenladen, Café
Untergeschof3: Getrankemarkt,
Multifunktionsraum, Raume fiir
Physiotherapiepraxis, Lager-
und Aufenthaltsraume auf insg.
iber 600 m?

,Ladchen fur alles” — Gertenbach

« Gesamtdauer: Y2 Jahr

+ April 2010: Bauantrag

« 26.06.2010: Richtfest mit Grillen
und viel Beteiligung

« 20.09.2010: Abschluss der Bau-
malnahmen

,Ladchen fur alles” — Gertenbach

« Ehemaliges Lebensmittelge-
schaft

- Eigentumer: privat

+ Betreiber mietet das Objekt

+ Mitten im Ort

« Eingeschranktes Parkplatzan-
gebot, teilweise Behinderun-
gen des Verkehrs bei Anliefe-
rungen

.« 92 m? Gesamtflache fiir Ver-
kaufsraum und ,Cafe-Stube”



Angebote

,marktwert” - Datterode

Realisierte Angebote:

Lebensmittelmarkt mit breitem
Sortiment an Gitern des
taglichen Bedarfs (liber 5.000
Produkte)

Getrankemarkt

Blumenladen
Direktvermarktung von regio-
nalen Produkten

Fleischerei (im Lebensmittel-
markt integriert)

Backerei mit Café-Betrieb und
AuBengastronomie
Lieferservice, Hol- und Bring-
dienste

2 Geldautomaten
Apotheken-Briefkasten (mit
Bringservice)

Sprechstunde Seniorenbiiro
Physiotherapie-Praxis
Birgersaal

Schulungen

private Feiern

Lehrgange der Volkshoch-
schule

Geplante Erweiterungen:

Okt. 2011: Start des Biirgerbus-
ses (Mobilitatskonzept)
Zweitstelle Hausarztpraxis:
Noch unklar, wann dies erfolgt,
da noch formale Hiirden mit
der Kassendrztlichen Verei-
nigung ausgerdumt werden
mussen.

,Ladchen fur alles” — Gertenbach

Realisierte Angebote:
- Lebensmittelmarkt mit einem

Sortiment an Gutern des
taglichen Bedarfs (ca. 1.500
Produkte)

Ca. 20 % Bio-Lebensmittel
Backshop mit Café-Betrieb
integriert
Bargeld-Auszahlungsmdoglich-
keit Uber die Kasse des Lebens-
mittelladens
Apotheken-Briefkasten mit
Lieferservice

1x/ Monat ,gesundes Friih-
stlick” fir Kindergarten, gefor-
dert durch VR-Bank.



Kosten

Finanzierung

Projekttrager/
innen

Kooperations-
partner/innen

Mieter/innen

,marktwert” — Datterode

- 1,2 Mio. Euro fur Erwerb, Kon-
zept, Umbau und Einrichtung

+ Fordermittel: 150.000 €
Bundesmittel Region schafft
Zukunft (ExWoSt);

+ Weitere Mittel durch Aktion
Mensch, LEADER, Diakonie,
Integrationsamt Hessen und
Eigenmittel

,marktwert” - Datterode

+ Aufwind - Verein fiir seelische
Gesundheit e. V.

.+ ,stellenwert.gmbh - netz-
werk fur integration in arbeit”,
gemeinnitzige Tochter von
Aufwind e. V.

» VR-Bank

« Sparkasse Werra-Mei3ner
+ Apotheke

+ Backerei / Café

« Blumenladen
+ Banken
« Physiotherapiepraxis

,Ladchen fur alles” — Gertenbach

+ 60.000 Euro (fiir Konzept und
Umbau)

« Einrichtung und Ausstattung
wird von tegut finanziert (nicht
enthalten)

« Fordermittel: insg. 30.000 €
(Bundesmittel Region schafft
Zukunft (ExWoSt)

+ Restliche Finanzierung iber
Eigenmittel

,Ladchen fur alles” - Gertenbach

+ ,stellenwert.gmbh - netz-
werk furr integration in arbeit”,
gemeinniitzige Tochter von
Aufwind e. V.

- Dorfladen fiir Gertenbach e. V.
-+ tegut

« VR-Bank

+ Apotheke



Besonderheiten

Die ,stellenwert.gmbh® betreibt
im Werra-Meif$ner-Kreis vier Ein-
richtungen: drei Liden wurden
neu bzw. wiedereroffnet, der La-
den in Netra wurde iibernommen.
Die ,stellenwert.gmbh® beschiftigt
zu gut 50 % Menschen mit seeli-
schen, geistigen oder korperlichen
Einschrinkungen. Damit wird eins
der wesentlichen Ziele, Personen
mit Einschrinkungen regulire Be-
schiftigungsverhiltnisse zur Verfii-
gung zu stellen, erfiillt. Gleichzeitig
handelt es sich bei diesen Beschif-
tigungsverhiltnissen um geférderte
Beschiftigungen, wodurch andere
betriebswirtschaftliche ~ Konzepte
moglich sind.

Wesentlich fiir das Funktionieren
der neuen Einrichtungen sind soge-
nannte Frequenzbringer, wie Bicke-
rei, Metzgerei oder andere Angebote
fur den tiglichen Bedarf. Die Hiu-
figkeit, ein Einzelhandelsgeschift
aufzusuchen, hingt unmittelbar mit
diesen weiteren Angeboten zusam-
men. Auch die in Datterode inte-
grierten Dienstleistungen wirken

sich positiv auf die Nachfrage im
Lebensmittelgeschift aus, da hier-
durch Wege miteinander kombi-
niert werden kénnen. In Abterode
ist neben einer Bickerei mit Café
auch eine Postfiliale integriert, die
dazu fiihrt, dass Personen hiufiger
in das ,, Lidchen fiir alles“ kommen.

Die Etablierung neuer Nahversor-
gungsangebote sind zu einem we-
sentlichen Teil auf das hohe Engage-
ment vor Ort zuriickzufithren, das
sich an einzelnen Personen sowie
einem insgesamt groflen Riickhalt
in der Bevolkerung festmachen ldsst.
Beispielweise hat der Biirgermeister
der Gemeinde Ringgau tiber mehre-
re Jahre das Thema Nahversorgung
verfolgt — fir den Standort gewor-
ben, Anzeigen geschaltet und Kon-
takt mit dem Einzelhandelsverband
Nordhessen aufgenommen. Aber
auch verschiedene Initiativen, Verei-
ne und Verbinde in Datterode sowie
Vertreter/innen der Kreisverwaltung
und des Vereins fiir Regionalent-
wicklung haben sich engagiert, so
dass ein Klima entstanden ist, dass
vom Verein Aufwind so positiv ein-



geschitzt wurde, dass er das Investi-
tionsrisiko auf sich genommen hat.
Auch in Gertenbach gab und gibt
es eine sehr aktive Gruppe von Per-
sonen, die den Wunsch nach einer
lokalen ~ Nahversorgungsmoglich-
keit verfolgt hat und Werbung und
Uberzeugungsarbeit auch bei der ei-
genen Bevolkerung geleistet hat.

Fir die neuen Einrichtungen in
Gertenbach und Abterode gilt,
dass sie ohne die Kombination mit
der Einzelhandelskette tegut vor-
aussichtlich nicht eréffnet worden
wiren. Denn das neue betriebswirt-
schaftliche Modell in Kooperation
mit tegut ermoglicht es den Ein-
richtungen mit einem vergleichs-
weise geringen finanziellen Risiko
ein neues Angebot zu erdffnen, da
weder die Ladeneinrichtungen noch
die Warenbestinde erworben wer-

den miissen. Auflerdem besteht ein
jahrlich kiindbares Kooperations-
verhiltnis, wodurch das Risiko fiir
die Betreiber {iberschaubar bleibt.

Die neu geschaffenen Einrichtun-
gen werden professionell und wirt-
schaftlich betrieben. Dies gelingt
einerseits dadurch, dass fiir den
marktwert in Datterode der Ein-
zelhindler des Nahkaufs in Netra
gewonnen werden konnte fir den
Verein titig zu werden und jetzt
fur Netra und Datterode zustindig
ist. Im Fall von Gertenbach und
Abterode wird die professionelle
Unterstiitzung durch die Einzel-
handelskette tegut erbracht. Und
nicht zuletzt hat der Vertreter des
Einzelhandelsverbands Nordhessen
die drei neuen Einrichtungen bei
Planung, wirtschaftlicher Konzepti-
on und Umsetzung unterstiitzt.

+ 26 Beschiftigte in der Lebensmittelversorgung inkl. Backerei und Filiale

Netra

+ 3 Beschéftigte bei Landfleischerei Opfer (zusatzlich 2 in Netra)

« 1 Beschéftigte ,derblumenladen”

« Stundenweise besetzt: Beratungsbiiro Sparkasse Werra-Mei3ner
« Stundenweise besetzt: Beratungsbiiro VR-Bank Werra-Mei3ner

- 1 Koordinatorin fur den marktwert
1 Beschéftigter Physiotherapie



Nahversorgung aktuell:
Wie lang sind die Wege wirklich?

Im Thema Nahversorgung und Be-
gegnung geht es um die Versorgung
mit Giitern des tiglichen Bedarfs in
Bezug auf die Zuginglichkeit bzw.
Erreichbarkeit der Versorgungsein-
richtungen — Wie lang sind die Wege
wirklich? Im Rahmen des Modell-
vorhabens ,Region schafft Zukunft*
sind alle Nahversorgungseinrichtun-
gen im Werra-Meifiner-Kreis mit
Stand Frithjahr 2010 erfasst worden.
Es gibt inklusive der drei neuen Ein-
richtungen 168 Standorte, die fur
die Nahversorgung von Bedeutung

sind (s. Abb. S. 29).

Erfasst wurden neben Supermirk-
ten und Dorfliden (mit weniger
als 200 m? Verkaufsfliche) auch
Bicker, Metzger und Kioske mit
erweitertem Sortiment sowie Di-
rektvermarkter. Die auch erhobe-
nen Tankstellen wurden nicht als
relevant fiir die Nahversorgung
eingeschitzt, da sie iiber ein ein-
geschrinktes Sortiment verfiigen
und dariiber hinaus i. d. R. niher
als 500 m von der nichsten Versor-
gungseinrichtung entfernt liegen.
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Die Diskussion um die Klassifika-
tion von Nahversorgungseinrich-
tungen ergab, dass im Sinne einer
moglichst  vollstindigen  Versor-
gungsmoglichkeit nur Supermairkte,
Dorfliden und Nahersorgungsclus-
ter (Kombinationen aus Dorfladen
mit Direktvermarkter, Metzger oder
Bicker in direkter Nachbarschaft)
berticksichtigt Letztere
wurden definiert als nicht weiter
als 200 m voneinander entfernt
liegende Angebote von Bicker und
Metzger mit erweitertem Sortiment
sowie einem Direktvermarkter. Die
Gesamtzahl von 186 Einrichtungen
im Kreis reduziert sich dadurch um
ca. % auf 67 Einrichtungen, die als
Versorgungseinrichtungen fiir den
tiglichen Bedarf angesechen wurden

(s. Abb. S. 31).

werden.

Die Erreichbarkeit teilt sich auf in
die fuflldufige Erreichbarkeit, die
PKW- sowie die OPNV-Erreich-
barkeit. Als gute nahrdumliche Er-
reichbarkeit wurde eine fuf$liufige
Entfernung von nicht mehr als 15
Minuten definiert.
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Als Ergebnis der OPNV-Erreich-
barkeit wurde festgestellt, dass der
OPNV fiir die Versorgung mit
Giitern des tiglichen Bedarfs nur
in der Stadt Eschwege eine Rolle
spielt. Dies ist auf die vergleichswei-
se guten Stadtbusverbindungen in
der Stadt Eschwege zuriickzufiih-
ren. Sonst wird der OPNV nicht
fur die Versorgung im lindlichen
Raum genutzt.

Die PKW-Erreichbarkeit  zeigt,
dass iiber 80% der Bevolkerung in-
nerhalb von 10 Minuten Fahrtzeit
den nichstgelegenen Versorgungs-

bereich erreichen (bis 15 Minuten
sind es 98 %).

Fir die fuflliufige Erreichbarkeit
muss festgestellt werden, dass ledig-
lich 10 % der Bevélkerung zu Fufl
einen Nahversorgungsstandort in-
nerhalb von fiinf Minuten, weniger
als 30 % innerhalb von 10 Minuten
erreichen konnen. Fiir etwa 55 %
der Bevolkerung ist dies hingegen
nicht innerhalb von 15 Minuten,
fiir deutlich mehr als 40 % nicht in-
nerhalb von 20 Minuten méglich.

Durch die drei neuen Nahversor-

gungseinrichtungen hat sich die
Versorgung der Bevolkerung deut-

30 Tante Emmas Enkel

lich verbessert (s. Abb. S. 31). Die
PKW-Erreichbarkeit hat sich fiir
rund 4.500 Bewohner/innen des
Kreises deutlich verbessert, so dass
jetzt 84% der Bewohner/innen die
nichstgelegene Einrichtung inner-
halb von maximal 8 Minuten errei-
chen (zuvor traf dies fiir 80% zu).
Auch die fuflldufige Erreichbarkeit
hat sich fiir mehr als 2.000 Perso-
nen deutlich verbessert, so dass jetzt
ca. 46.000 Bewohner/innen des
Kreises innerhalb von 15 Minuten
eine  Nahversorgungseinrichtung
erreichen und damit 2 % mehr als
ZUVOT.

Abschliefend kann festgehalten
werden, dass sich durch die neu-
en Einrichtungen die fuflliufige
Erreichbarkeit deutlich verbessert
hat, auch wenn iiber die Hilfte
der Bewohner/innen des Kreises
die nichstgelegene Einrichtungen
nach wie vor nicht zu Fuf§ errei-
chen konnen.
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Nachfolgend werden drei Inter-
views dargestellt, die in die we-
sentlichen drei Phasen ,Planung,
Umsetzung und Betrieb® unterteilt
werden. Fiir den Bereich Planung
wurde Herr Christian Neckel, Vor-
sitzendender des Vereins ,,Dorfla-
den Gertenbach e. V.“ interviewt.

Interviews zum Thema
Planung — Umsetzung - Betrieb

Fir den Bereich Umsetzung Herr
Rolf Eckhard und fiir die Phase
Betrieb die neu eingestellte Mitar-
beiterin im ,,markewert” Datterode,
Frau Fissmann. Alle Interviews sind
von Herrn Michael Glatthaar ge-
fithrt worden.

Christian Neckel, ,Dorfladen Gertenbach e. V”

zum Thema Planung

Herr Neckel ist im Jahr 2003 aus
Hamburg nach Gertenbach gezo-
gen. Er ist vielseitig interessiert, eh-
renamtlich engagiert und hat schon
in zwei Biirgerinitiativen mitgewirkt.

Gertenbach ist ein Stadtteil von
Witzenhausen, hat 960 FEinwoh-
ner (Stand Ende 2010). Die nichste
Nahversorgungseinrichtung ist 6,5
km entfernt in der Kernstadt Witzen-
hausen. Gertenbach hat einen dorfli-
chen Charakter mit einigen weiteren
Einrichtungen: Gaststitte, Metzger,
Grundschule, Kindergarten, Bahn-
hof, Pensionen, Kirche, Sporthalle.
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Herr Neckel, wann starteten die
ersten Uberlegungen, einen Dorf-
laden in Gertenbach ,wieder” zu
eroffnen?

Im Jahr 2007.



Was war schon passiert, bevor die
Biirgerinitiative sich griindete?

Der Vermieter wurde das ein oder
andere Mal angesprochen von
Mietinteressenten, die aber die
Flache nicht als Laden nutzen
wollten, sondern eher als Wohn-
raum oder Biiro.

Welchen Anstol3 erhielten Sie, um
von einer Biirgerinitiative den
Schritt in die Professionalisierung
(Vereinsgriindung) zu gehen?

Durch die Beantragung von
offentlichen Geldern benétigten
wir einen Empfanger.

Wie viele Mitglieder hat ihr Verein
und war es schwierig, Mitglieder zu
werben?

Aktuell gibt es 73 Mitglieder im
Verein ,Dorfladen Gertenbach

e. V! Schon zur Griindungsver-
sammlung fand sich gut die
Halfte der Mitglieder ein und die
Nachfrage bzw. Zunahme an Mit-
gliedern ist stetig gestiegen. Wir
hatten keine Schwierigkeiten.

An erster Stelle stand das Ziel,
einen eigensténdigen und trag-

fihigen Nahversorgungsladen

zu eréffnen, also ohne dauerhaft
aufehrenamtliches Engagement
angewiesen zu sein. Was waren die
Griinde fiir diese Zielsetzung? Und
gab es Uberlegungen zu anderen
Organisationsstrukturen — wie z. B.
dem Genossenschaftsmodell?

Bequemlichkeit....

Kenntnis der menschlichen
Psyche und Mut fir ein klares
Ziel einzutreten. Das Genossen-
schaftsmodell wurde ebenfalls

in Erwagung gezogen, mein
personlicher Favorit war immer
einen selbststandigen Betreiber
zu finden, um auch eine tragfahi-
ge Dynamik zu gewahrleisten.

Es gab dann noch die Uberlegun-
gen als Verein in ehrenamtlicher
Funktion einen Dorfladen zu
eroffnen. Dies ware aber nur in
Betracht gekommen, wenn wirk-
lich alle anderen Bemiihungen
gescheitert waren.

Bevor sich der Verein ,Aufwind e. V"

als Partner engagiert hat, gab es

ein gemeinsames ,Friihjahrsgrillen”.

Was war der Anlass fiir diese Aktion?

Es ging um ein sich ,Kennenler-
nen” und vorstellen wer man ist.
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Also der Verein Aufwind wollte
in erster Linie die Gertenbacher
Einstellung wahrnehmen und
fihlen und damit fiir sich eine
innere Einstellung tberprifen
und bestatigen. Das Grillfest hat
Aufwind vollig von ihrer Entschei-
dung den Laden hier in Gerten-
bach zu er6ffnen lGberzeugt,

da die Gertenbacher auf dieses
.Grillen” zahlreich engagiert und
frohlich reagierte.

In der Konkretisierung haben Sie
weitere Partner z. B. die Volksbank
und die tegut Handelskette gefun-
den. Wer ist auf wen zugegangen
und haben Sie Unterstlitzung bei
den Gesprdchen gehabt?

Die Volksbank war schon als
Partner durch die Blrgerini-
tiative zum Geldautomaten
vorhanden und hatte seinerzeit
deutlich gemacht, dass, wenn
wir wieder einen Dorfladen
er6ffnen wirden, sie gerne die
Geldausgabe dorthin verlegen
wiirden und uns ansonsten
auch dabei unterstlitzen woll-
ten. Der Verein Aufwind ist
direkt mit tegut ins Gesprach
gekommen und dann gemein-
sam zu uns. Die Kommunikation
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ist zwischen allen Beteiligten
intensiv und engagiert gefiihrt
worden.

Welche weiteren Angebote (aulSer
dem Lebensmitteleinkauf) waren
flir den neuen Laden vorgesehen
und welche davon wurden rea-
lisiert? Und wie bewerten Sie die
Wichtigkeit dieser weiteren Ange-
bote fiir die Akzeptanz des Ladens
im Sinne von Nahversorgung und
Begegnung?

Ein Café als erweiterte Begeg-
nungsstatte war gewiinscht und
ist realisiert und wird laufend
verbessert. Die Geldausgabe und
Einkauf Gber Credit-Card wurde
gewlinscht und ist umgesetzt.
Das erweiterte Angebot werte
ich hochstens als 10 zu 100, tat-
sachlich habe ich den Eindruck,
dass es den Blirgern in erster
Linie um den bequemen Einkauf
geht und in unserem Falle die
ideale Kombination von tegut
und Aufwind.

Herr Neckel, vielen Dank ftir das
Gesprdch.



Rolf Eckhardt, Werkstattleiter ,Gemeinnitzige
Werkstatten Eschwege” zum Thema Umsetzung

Herr Eckhardt ist im WMK gebo-
ren, hat dort die Schule besucht
und seine berufliche Laufbahn
gestaltet. Neben seiner jahrelan-
gen chrenamdichen Titigkeit im
Priifungsausschuss der IHK ist
Hr. Eckhardt in verschiedenen
ortlichen Vereinen titig und hat
sich dort vielfach in der Jugendar-
beit engagiert. Er hat 25 Jahre im
Formenbau einer hiesigen Firma
gearbeitet und diesen auch einige
Jahre geleitet, bevor er in die GWE
gewechselt ist und dort zunichst als
Technischer Dienst eingesetzt wur-
de. Bei der Einrichtung der neuen
Werkstatt sowie beim Aufbau wei-
terer Standorte und der gleichzeiti-
gen Akquise der Arbeitsauftrige ist
ihm sein Organisationstalent sehr
hilfreich gewesen.

Der Verein ,Aufwind — Verein
fiir seelische Gesundheit“ ist seit
1983 titig. Kernaufgaben sind
die Unterstiitzung und Hilfestel-
lung psychisch kranker und see-
lisch behinderter Menschen im
WMK. Mafistab unserer Arbeit
ist die Verbesserung ihrer Lebens-
situation, insbesondere durch

Wohnangebote, Beratungen, Ta-
gesstruktur und Teilhabe am Ar-
beitsleben.

2010 wurde die 100%ige Tochter-
firma ,stellenwert.gmbh — netz-
werk fiur integration in arbeit®
gegriindet. Grundgedanke ist die
Verbesserung der Arbeitsplatzsi-
tuation und die Erweiterung der
Moglichkeiten fiir die Beschifti-
gung von Menschen mit Behin-
derung auf Tarifarbeitsplitzen.
Durch die Eréffnung von Lebens-
mittelmérkten ist es gelungen,
schwerbehinderte Menschen — in
Zusammenarbeit mit Menschen
ohne Handicap — in den Arbeits-
markt zu integrieren.
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Herr Eckhardt, Kernthema ist von
der Idee zur Umsetzung: Ideen ha-
ben viele, vor allem beziiglich des
Erhalts oder der Wiedereréffnung
von Nahversorgungs- und Begeg-
nungseinrichtungen. Nennen Sie
die wichtigsten Griinde, warum es
bei lhnen jetzt schon an zwei Orten
geklappt hat?

Ein wichtiger Aspekt ist sicher
die Kommunikation mit ortlichen
Vereinen, der Politik, den Kir-
chengemeinden usw.. Man muss
auf die Wiinsche der Bevdlkerung
eingehen, immer ein ,offenes
Ohr” fiir Ideen, Vorschlage, aber
auch Kritik haben und sich damit
auch die Unterstiitzung der
Bevolkerung sichern. Es braucht
auch eine ganze Menge Mut, ab
und zu mal eher unkonventionel-
le Wege zu beschreiten.

Ein Vorteil war und ist natir-
lich auch die Moglichkeit zur
Nutzung der internen, bereits
bestehenden Strukturen (Perso-
nalwesen, Buchhaltung, usw.).

Letztendlich war es die sehr gute
Zusammenarbeit aller Akteure
und der Wunsch aller, rasch zum
Ergebnis zu kommen.
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Entscheidend sind neben dem
Engagement vor Ort und einer
positiven Stimmung vor allem
auch die wirtschaftlichen Kriterien.
Welches betriebswirtschaftliche
Konzept haben Sie verfolgt?

Kaufkraftanalysen und eine
Machbarkeitsstudie wurden
durchgefihrt, die Unterstiitzung
verschiedener Institutionen
(Integrationsamt Hessen, Aktion
Mensch, LEADER-Férderung Land
Hessen/EU) wurden beantragt
und sichergestellt und zudem
konnte die Chance genutzt wer-
den, sowohl mit dem ,marktwert”
in Datterode als auch mit dem
,Ladchen fiir alles” in Gertenbach
als Projekte beim Modellvorhaben
~Demografischer Wandel - Region
schafft Zukunft” des Werra-Meil3-
ner-Kreises mitzuwirken.

Wichtig fiir uns war es auch,
maoglichst nicht in Konkurrenz
mit anderen Betreibern am Ort
zu stehen, sondern eher mal auf
eine Produktschiene zu verzich-
ten, besser noch, den Betreiber
im Laden mit einzubauen.

Nahversorgungs- und Begeg-
nungsstdtten leben nicht nur vom



Einkaufen. Welche weiteren Ange-
bote sind ftir Sie von besonderer
Bedeutung?

Das Angebot der, Kommunika-
tion”. Die Nahversorgungs- und
Begegnungsstatten sollen
Dorfmittelpunkte sein, wo sich
Menschen verschiedener Gene-
rationen treffen und ein ,Mitein-
ander” praktiziert wird. Speziell
in unseren Markten nicht nur das
Miteinander von Jung und Alt,
sondern auch von Menschen mit
und ohne Behinderung.

Ideen und Konzepte sind héufig
mit ,Wunschvorstellungen” nach
Ausstattung, Warenangebot und

der Kombination verschiedener
weiterer Dienstleistungen und
Angebote verbunden. Auf welche
Ideen mussten Sie wéhrend der
Umsetzung verzichten und warum?

In Datterode mussten wir auf die
Poststelle verzichten, da im Ort
bereits eine Postfiliale betrieben
wird. Der Internetbestellservice
sowie der Gesundheits-Check-
point konnten noch nicht instal-
liert werden, sind aber keinesfalls
gdanzlich gestrichen! Unsere Idee
war ja, die Praxis- und Thera-
pierdume im Gesundheitszent-
rum durch mehrere Therapeuten
und einen Allgemeinmediziner zu
belegen. Leider konnte die ,Mehr-

Zwei Formen von Betriebskonzepten

1. Selbststandiger Marktbetreiber/Inhaber:
Erwerb der Immobilie, allen Inventars etc. sowie der Erstausstattung an Lebens-
mitteln und anderen Handelswaren; die Handelsspanne bleibt komplett bei der

stellenwert gmbh.

2. Selbstandiger Handelsvertreter:

Dienstleistung als Handelsvertretung; d. h. keine Investitionen, lediglich die
ausgehandelte Provision zur Deckung der laufenden Kosten wie Personalgehal-

ter, Miete und Energie.

Fir beide Varianten ist es betriebswirtschaftlich von gro3er Bedeutung, még-
lichst viele ,Frequenzbringer” in oder um den Standort anzusiedeln.
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fachbelegung” aus rechtlichen
Griinden bisher nicht realisiert
werden, sodass die Raume bisher
nur durch einen Physiotherapeu-
ten belegt sind. Entsprechende
Verhandlungen laufen aber.

Welche Ideen sind erst wihrend
der Umsetzung aufgenommen und
auch realisiert worden?

In einem intensiven Beteiligungs-
prozess der Ortlichen Bevolke-
rung wurden zahlreiche zusatzli-
che Bedarfe und Anforderungen
zur Sicherung der Lebensqualitat
deutlich. Diese wurden konstruk-
tiv aufgegriffen, z. B.

+ Medizinisches Dienstleistungs-
angebot (zumindest teilweise
realisiert)

« Erweiterte Funktion des Treff-
bereichs im Untergeschoss
(z. B. Erweiterung der urspriing-
lich vorgesehenen Anrich-
tekiiche zu einer richtigen
Zubereitungskiiche, Ausbau
der geplanten barrierefreien
Sanitareinrichtungen nach be-
hindertengerechtem Standard)

+ Ausstattung des AuBenbereichs
(Terrasse am Birgersaal) mit
Bestuhlung und Bepflanzung

« Erreichbarkeit
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« Durch den Einbau eines Fahr-
stuhls wird den Mitbiirgern, die
den medizinischen oder Begeg-
nungsbereich nutzen wollen,
die Erreichbarkeit erheblich
vereinfacht.

« Weitere Angebote durch die
Vermietung nicht genutzter
Raumlichkeiten z. B. der Blu-
menladen, hat sich erst in der
Endphase entwickelt, ist eine
Bereicherung und rundet das
Angebot ab.

Was wiirden Sie anderen Personen
raten, die ein dhnliches Konzept
umsetzen wollen, méglichst nicht
zu tun (Stolpersteine)?

Keinen vorzeitigen Manah-
mebeginn ohne die vorherige
Zustimmung der Kostentrager!
Die Kostenplanungen nicht nur
flr Bau und Ausstattung anlegen
und dokumentieren, sondern
sehr detailliert erarbeiten, da un-
terschiedlichste Kostentrager mit
den unterschiedlichsten Ausstat-
tungsgruppen Kostennachweise
verlangen.

Der Versuch, Ratschlage und Wiin-
sche, die von vielen Seiten kom-
men und auch gewd{inscht sind,



sofort umsetzen zu wollen, hat
manchmal zu hektischen Reaktio-
nen gefiihrt und waren im Nachhi-
nein der Sache nicht zutraglich.

Welche wesentlichen Htirden
mussten genommen werden und
wer hat Sie dabei unterstlitzt?

Eine ganz wesentliche Hiirde
war und ist die Zulassung des
Gesundheitszentrums fir ver-
schiedene Therapeuten und den
Allgemeinmediziner. Auf diesem
Weg unterstiitzt uns der Werra-
Meifner-Kreis, in Person von
Landrat Stefan Reul3.

Insgesamt wurden wir unterstitzt
vom Einzelhandelsverband, von
Lieferanten, der Politik, Beratern
des Integrationsamtes, dem Ver-
ein fur Regionalentwicklung und
von Betreibern dhnlicher Objekte
hinsichtlich der Personalauswahl.
Eine gute Werbung und somit
Unterstiitzung war natirlich auch
die Teilnahme an dem Modellvor-
haben ,Region schafft Zukunft”
des Werra-MeiBner-Kreises.

Und die letzte Frage, die Umset-
zung bedeutete Neuland fiir den
Verein und flir Sie. Unter anderem

haben Sie Immobilien erworben,
eine Beschdftigungsgesellschaft
gegriindet, etc. Wiirde Sie es wieder
tun?

Ja. Der soziale Gedanke steht fiir
uns immer im Vordergrund. Die
Schaffung neuer Arbeitsplatze,
gerade auch in unserer Region
ist uns sehr wichtig. Ohne die
ortsansdssigen Integrationsbe-
triebe waren die Sozialkassen we-
sentlich hoher belastet und die
arbeitsfahigen Schwerbehinder-
ten hatten wenig Perspektiven
einen Tarifarbeitsplatz zu finden.
Besonders erfreuen mich die
positiven Riickmeldungen der
Bevolkerung bzgl. der Nahversor-
gung und der Kommunikations-
moglichkeiten.

Herr Eckhardt, vielen Dank fiir das
Gesprdich.
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Frau Fissmann, Mitarbeiterin im ,marktwert”
Datterode zum Thema Betrieb

Frau Fissmann — 1972 in Eschwege
geboren, verheiratet, gelernte Me-
diengestalterin — ist im WMK auf-
gewachsen, in Eschwege zur Schule
gegangen und hat in Gottingen
gelernt. Sie lebt seit neun Jahren in
Ringgau-Datterode und arbeitet seit
Ende 2010 im WMK (davor in Mel-
sungen und Kassel). Frau Fissmann
war in mehreren Vereinen engagiert,
meist zur Planung und Organisatio-
nen von Festen und Veranstaltungen.
Frau Fissmann ist Ansprechpart-
nerin des Vereins Aufwind fir die
Ringgauer Biirgerinnen und Biirger
und hilt den Kontakt zur Bevolke-
rung. Sie akquiriert potenzielle Nut-
zer von Biirgersaal und Biirgerbiiro
(Kommunikationsbereich) sowie des
Gesundheitsbereichs und verwaltet
entsprechend die Belegungstermine.

Nach dem Start und der An-
fangseuphorie im ,marktwert”
Datterode geht es vor allem auch
darum, das Nahversorgungs- und
Multifunktionszentrum zu etablie-
ren. Wie ist die aktuelle Nachfrage
und was unternehmen Sie, damit
die Nachfrage nicht zuriick geht?
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Der Lebensmittelmarkt lauft sehr
gut, ebenso das in die Backerei
integrierte Café. Anfragen zur
Nutzung des Beratungs- und
Kommunikationsbereiches liegen
vor, Veranstaltungen im Saal
fanden und finden bereits statt.
Die zukiinftige Entwicklung des
Lebensmittelmarktes wird dank
der guten Lage, der permanen-
ten Anpassung an die Kunden-
winsche und die Bereitschaft der
Gibrigen Nutzer, die Zusatzange-
bote in jetziger Form beizube-
halten bzw. auszubauen, sicher
positiv verlaufen.

Mithilfe des Mobilitatskonzeptes
werden wir auch Biirgerinnen
und Biirgern, die nicht mobil



sind, Gelegenheit geben, ihren
Bedarf an Lebensmitteln hier zu
decken und bei der Gelegenheit
evtl. auch gleich eine Beratung in
Anspruch zu nehmen oder aber
auch einfach nur mal einen Kaf-
fee zu trinken, ein paar Worte zu
wechseln und somit am gesell-
schaftlichen Leben teilzuhaben.
Was den Kommunikations- und
Gesundheitsbereich angeht, sind
wir dabei weitere Nutzer zu ak-
quirieren, um mehr Beratung und
Therapiemoglichkeiten anbieten
zu kdnnen. Ab Marz zum Beispiel
bietet das Seniorenbiiro Werra-
MeiBner hier im Blrgerbdro alle
14 Tage ihre Sprechstunden an.
In Planung sind natirlich auch

Veranstaltungen, die gemein-
sam mit den &rtlichen Vereinen
durchgefiihrt werden, um damit
ein moglichst breites Publikum
anzuregen, die Raumlichkeiten
flr ihre Veranstaltungen, Ta-
gungen, Feiern usw. zu nutzen.
Ansonsten gibt es im Eingangs-
bereich einen Briefkasten, in

den die Blrgerinnen und Biirger
Tipps und Anregungen aber auch
Beschwerden einwerfen kénnen,
so dass wir immer aktuell auf die
Wiinsche aus der Bevolkerung
reagieren kdnnen.

Die Erfahrungen in Schleswig-
Holstein weisen darauf hin, dass
die Vereine eine Schllisselrolle

Datterode: Neue Angebote oder Alte am neuen Standort?

Neu geschaffene Angebote:
» Der Blumenladen von Silvana Amm

- Der Cafébereich innerhalb der Backerei

« Beratungsbiros im Finanzcenter

+ Rezeptkasten der Ringgau-Apotheke (tdgliche Leerung und Zustellung)

Alte Angebote am neuen Standort:
- Backer
+ Metzger

« Finanzcenter (wobei das bisherige ,Finanzcenter” lediglich aus Geldautomat

und Kontoauszugsdrucker bestand)

+ Die Physiotherapie Landgrebe wurde um die Praxisraume im ,marktwert”
erweitert (der Stammsitz befindet sich in Ringgau-Netra).
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tibernehmen, und zwar dadurch,
dass sie fiir alle Veranstaltungen
ihre Waren beim lokalen Nahver-
sorger beziehen. Findet dies auch
in Datterode statt? Und wenn ja,
welche Vereine und ggf. andere
Institutionen engagieren sich?

Ja, das ist auch hier so oder soll
sich zumindest so entwickeln.
Anfang des Jahres haben wir die
Vorsitzenden aller Ringgauer Ver-
eine zu einer Infoveranstaltung
eingeladen, um Uber die M6g-
lichkeiten einer Zusammenarbeit
zu sprechen. Zum Beispiel eben
gerade diese, dass die Vereine fir
ihre Veranstaltungen ihre Waren
- soweit moglich — durch uns
beziehen. Dies wird auch durch-
aus bereits so praktiziert.

Die Gemeindeverwaltung Ring-
gau, der ortliche Kindergarten,
die Diakoniestation, das Landho-
tel ,Fasanenhof”, die Landfleische-
rei Opfer, VR-Bank Filiale Netra,
Gemeindeverwaltung Weil3en-
born sind z. B. Institutionen, die
ihren Einkauf Gber uns tatigen.

Neben dem wirtschaftlichen

Betrieb tibernimmt das Multifunk-
tionszentrum weitere Funktionen.
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Welche dieser Funktionen (Café,
Bdickerei, Blumenladen, Physio-
therapie, Multifunktionsraum) hat
dabei den héchsten Mehrwert und
wie wichtig sind diese weiteren
Angebote?

Die weiteren Angebote sind
natlrlich sehr wichtig, denn

der grof3e Pluspunkt ist ja der,
dass man,mehrere Dinge an
einem Ort” erledigen kann. So
wird z. B. der, der eigentlich
~nur” Geld holen wollte, ange-
regt auch gleich einzukaufen
oder aber er verbindet einen
Termin beim Physiotherapeuten
mit einem Einkauf oder einer
Beratung auf der Bank ... und
er muss nicht extra nochmal in
den Nachbarort fahren, um ein
Medikament in der Apotheke zu
holen.

Ich denke heutzutage ist jeder
froh, wenn er durch solche
Kombinationsmaoglichkeiten,
Zeit sparen kann. Oder im
Hinblick auf dltere Menschen,
die Hilfe fir diese Erledigun-
gen bendétigen, ist es doch von
Vorteil, wenn die Tochter oder
der Sohn o. a. nur 1x gebeten
werden muss.



Welche dieser weiteren Angebote ist
fiir die Lebensqualitdt in Idndlichen
Rdumen besonders wichtig, wo
treffen sich die meisten Personen?

Wie sich in der Praxis gezeigt
hat, das Café. Es ist schon anzu-
sehen, wie viele Menschen das
Café nutzen, dort einfach mal

ein paar Minuten sitzen, einen
Kaffee trinken, bekannte Gesich-
ter treffen und ein ,Schwatzchen”
halten. Wobei nattirlich das
Angebot des Physiotherapeuten
nicht zu vernachldssigen ist. Das
Angebot wird ebenfalls sehr gut
angenommen und es ware eine
Riesenbereicherung, wenn wir
endlich auch Sprechstunden des
Allgemeinarztes oder aber weite-
rer Therapeuten, wie Logopaden,
Podologen, Ergotherapeuten
usw., anbieten konnten. Aber
hier missen erst noch rechtliche
Grundlagen geklart werden, das
Interesse ist bei den Therapeuten
und dem Allgemeinarzt auf jeden
Fall vorhanden.

Der ,marktwert” Datterode will
auch Kunden fiir die benachbarten
Ortschaften versorgen. K6nnen

Sie angeben, ob dieses Konzept
aufgeht?

Ja, Kunden aus allen Ringgauer
Ortsteilen kaufen hier ein bzw.
nutzen die Angebote, wobei
sicher der ,obere Ringgau” zum
Einkaufen weiterhin auch nach
Herleshausen tendiert. Ebenso
kénnen wir viele Kunden aus der
Gemeinde Weilenborn ver-
zeichnen.

Welche Rolle spielt dabei das
Thema Mobilitiitskonzept?

Sicher kiinftig eine groR3e! Alle
Ortsteile werden Uber zwei
unterschiedliche Schleifen mit
mehreren Haltestellen pro Ort
angefahren. Die Biirgerinnen
und Burger sollen nur moglichst
kurze Wege bis zur Haltestelle
bewaltigen missen, um dann
die Moglichkeit nutzen zu kon-
nen, mit dem Bus zum Arzt, zur
Apotheke, zur Gemeindeverwal-
tung, zur Krankengymnastik, zur
Bank oder eben zum Einkaufen
und zuriick zu gelangen. Neben
der Mobilitat an sich spielt hier
sicher auch die Hilfe beim Ein-/
Aussteigen, das Einladen des
Einkaufs usw. eine Rolle - alles
Dinge, die im ,normalen” 6ffent-
lichen Nahverkehr sicher nicht
gewahrleistet sind.
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Ein Ziel war, einen Hausarzt in das
Multifunktionszentrum zu integ-
rieren. Bisher hat dies noch nicht
geklappt, da die formalen Rah-
menbedingungen hierfiir gedndert
werden miissten. Gibt es einen
Zeitplan, bis wann dies umgesetzt
werden kann?

Leider keinen konkreten. Aktuell
sieht es so aus, dass der Antrag
auf Zulassung einer Zweitpraxis
durch die Kassenarztliche Ver-
einigung abgelehnt, aber von
dem Allgemeinmediziner bereits
Widerspruch eingelegt wurde.
Wir kdnnen jetzt nur die Ent-
scheidung abwarten.

Gibt es Alternativen, z. B. (iber
einen Fahrservice?

Ja, die Biirgerinnen und Blrger
koénnen zukiinftig dann unseren
,Arzte- und Einkaufsbus” nutzen,
um nach Réhrda oder Netra zum
Allgemeinarzt zu gelangen.

Welche wesentlichen Huirden
mussten genommen werden und

wie werden Sie dabei unterstiitzt?

Wie oben schon erwdhnt, gibt es
Probleme beim Aus- bzw. Aufbau
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des Gesundheitszentrums. Un-
terstiitzt werden wir dabei vom
Werra-Meil3ner-Kreis, in Person
von Herrn Landrat Stefan Reuf,
denn dieses Projekt konnte dann
auch als Modell fiir andere struk-
turschwache Gebiete dienen.

Im Vorfeld hat man in der Bevol-
kerung Skepsis gegeniiber den
Mitarbeitern mit Behinderung
bemerkt, die bis hin zur Ableh-
nung ging. Es ist aber erfreulich,
dass die Kunden mittlerweile

die Fortschritte dieser Mitarbei-
ter bemerken, beobachten und
anerkennen! Was den Kommuni-
kationsbereich angeht, gibt es in
der Bevolkerung Bedenken, dass
vorhandene Biirger- und/oder
Gemeindehdauser nicht mehr ge-
nutzt werden kénnten und liber
kurz oder lang leerstehen werden,
daher stehen sie der Nutzung des
Birgersaals sowohl privat wie
auch als Vereine eher skeptisch
und zogerlich gegeniliber.

Frau Fissmann, vielen Dank ftir das
Gesprdich.






Die Sicherstellung der Nahversor-
gung ist schon seit vielen Jahren
Thema in landlichen Raumen. Mit
dem Schlief3en eines Dorfladens
ging dabei haufig nicht nur die
Nahversorgung verloren, sondern
auch ein Ort und ein Anlass zum
Treffen und Plaudern. Der vorlie-
gende Bericht mit dem Titel Tante
Emmas Enkel stellt einige erfolgrei-
che neue Beispiele aus dem Werra-
MeiBBner-Kreis in Nordhessen vor.
Es handelt sich dabei nicht um die
Wiederkehr der klassischen Tante-
Emma-Laden. Die Enkelgeneration
kombiniert neue Formen von Nah-
versorgung, sozialen Engagement
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und neue Geschaftsmodelle, die
nicht zuletzt auf einen beginnen-
den Wandel seitens groBer Ein-
zelhandelsketten zuriickzufiihren
sind. Der Bericht will Anregungen
zum Nachahmen geben.

Die beschriebenen Beispiele fiir
Tante Emmas Enkel sowie der
Bericht sind Ergebnis des Modell-
vorhabens ,Region schafft Zukunft”
des Werra-Meif3ner-Kreises, das
vom Bundesministerium fir Bau,
Verkehr und Stadtentwicklung
sowie dem Bundesinstitut fiir Bau-,
Stadt- und Raumforschung ge-
fordert wurde.
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